
店内のメニューや
オンラインストアでの

表示方法は︖

STOP!!

市場は
どのように変わるのか
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お問い合わせ：合同会社エージェントスタイル　〒963-8851　福島県郡山市開成 2-4-12

with

変化する市場
新しい市場への適応力とは！

after

COVID-19（新型コロナウイルス感染症）、また今後、水害や地震の自然災害など複合災害も懸念される中
これまで当たり前とされていた市場や流通形態は大きな変化を迎えようとしております。

営業、販売は
どのようにしたら︖

消費者傾向は︖
求められるモノは︖

様々な悩みや課題を抱えているのが現状です。
COVID-19 で内食やネット購入が増えたこともあり、従来のリアル店舗以外に

EC流通が増加する傾向になってきておりますが・・・・

ECサイトでもリアル店舗でも基本は消費者に売れるモノを作らなければ、ECサイトを開設しただけでは
簡単にモノが売れる時代ではありません。変化する市場を把握し、

多様化する市場ニーズを読みとる力、変化に柔軟に適応できる力を身につけることが求められてきております。

各セミナーはそれぞれの内容に精通した専門家を講師に、少人数制を想定しております。ご希望のセミナーをお選びいただき
日時、会場、開催時間、参加人数、ご予算などをヒアリングしながら内容を具体化させ、実施する流れとなっております。
まずは下記のお問い合わせ先（メール）へ所属名、ご担当者名、ご連絡先（電話番号、メールアドレス）を明記の上ご連絡
ください。折り返し、弊社よりご連絡致します。
また、弊社ではこの他にもマーケット視点からの商品審査、メニュー・レシピ開発など充実のプログラムを多数ご用意し、
皆様のご要望にご対応いたします。詳しくは弊社HPをご覧ください。

新食品表示・HACCP
食ロス・食品回収

EC市場の景品法違反の対応

Seminar

1 変化するマーケット
「これからは小商いの時代」

Seminar

2 食品経営の立て直し
「本音で役立つ食品表示」

自社商品を
災害食へ活かす方法

Seminar

3 複合災害に備えて
「マーケット視点の常災兼備食」

そこで弊社では皆様が今、抱える悩みや課題の解決に３つのセミナーをご提案いたします。

新ビジネスモデルD2Cなど
多様化した市場への対応

※

※D2C：メーカーが自社で企画、製造した商品を自社の販売チャネル
　（ECサイト、店舗等）を用いて直接消費者に販売するビジネスモデル。


